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免責事項

本書の作成にあたって、正確かつ間違いのない内容を記載するよう最大

限の注意を払っておりますが、データや情報が変更される場合がありま

すのでご了承ください。

急速に移り変わるインターネットの性質上、コンテンツの正確性につい

て何の保証もいたしません。

本書に記載した情報を検証するためにあらゆる試みをしておりますが、

内容に関する誤り、脱落、あるいは、誤解釈につきましては、その責任

を一切負わないものとします。

特定の人物や団体を誹謗中傷する意図はありません。

人生に関するアドバイスを提供する実用書ではよくあることですが、収

入が入るという保証はいたしません。

読者が、個々の状況に応じて判断した上で対応してください。

本書は、法律、ビジネス、会計、あるいは、財政的なアドバイスを提供

する目的で書かれたものではありません。

必要に応じて、専門家や有識者からアドバイスを受けてください。
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はじめに

「ジョイントベンチャー」とは大変強力なビジネスのスタイルですが、内

容が複雑で、それゆえの脆弱性もあります。

莫大な利益を上げる可能性を秘めていますが、同時に、誤った方法で行

えば、将来的に成功する可能性を完全に失うことにもなりかねません。

ほんの些細なトラブルによって、長期間に渡る計画のすべてが台なしに

なることがあるのです。

そこで、ジョイントベンチャービジネスの「落とし穴」について、お伝

えしたいというのが本書の目的です。第一段階から取引終了まで、正し

いジョイントベンチャー法の全てをお教えします。

このビジネスの大いなる可能性についてだけでなく、成功率を劇的にアッ

プさせ、現代におけるオンラインマーケティングの落とし穴を避けるた

めのヒントやコツまで、全てをあなたにお教えします。さらに、業界の

裏の裏までわかる情報もお教えしましょう。

ビジネスオーナーたちはこぞって、多くの有名人を自分のパートナーに

しようと争っています。そのため、あまり知られていない相手とジョイ

ントベンチャーを行いましょう。

これらは全て実験済みの、効果が実証された方法です。
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本書では、主に以下の内容について説明しています。

●ジョイントベンチャーの方法とテクニック紹介

●ジョイントベンチャーの種類について

●第三者と共同で行うことによって簡単に成功できる方法

●互いの成功に対して協力し合うグループの一員となることのメ

リット

●成功を収めた人が、長年に渡って利用してきた秘密の方法

●１件のジョイントベンチャーが、多量のメルマガより効果的で

ある理由

●会社員として働くよりも多くの収入が手に入るジョイントベン

チャー法

●ジョイントベンチャーに対する不安やトラブルを取り除く方法

さあ、次はあなたが成功者になる番です。

ここに書かれた情報はある意味、「不公平な優位性だ」と感じるかもし

れませんが、それは、あなたの競争相手が考えることです。

あなたはこの情報を有効に活用して、成功を掴んでください！ 


